Inhaltsverzeichnis

Einfiihrung

Marktanalyse

Der globale Cannabis-Markt

Der deutsche Cannabis-Markt

Nachfrageanalyse

Konkurrenzanalyse

Chancen und Herausforderungen

Fazit

Projektbeschreibung

Uberblick

Zielsetzung

Technische Infrastruktur

Token-Nutzung

SicherheitsmaBnahmen

Umweltauswirkungen

Fazit

Tokenomics

Uberblick

Verteilung der Token

Verwendung der Token

Wirtschaftliche Strategien

Fazit

Rendite und Startkapital

Rechtlicher Rahmen

Einfiihrung

Erlaubnispflicht fiir Anbauvereinigungen (§ 11)

Verantwortung des Vermieters

Dokumentations- und Berichtspflichten (§ 26)

Behordliche Uberwachung (§ 27 und § 28)

Duldungs- und Mitwirkungspflichten (§ 29)

Fazit

Roadmap

Phase 1: Token-Emission und Projektplanung

Phase 2: Partnerschaften und Infrastrukturvorbereitung

Phase 3: Partnerschaften und Entwicklung

N N o O o o o o 6o o o O hh i it i i 1A D D P D DPA P P W W W W W W W WN




Phase 4: Token-Launch und Marketing 7
Phase 5: Betrieb, Skalierung und Evaluierung 7
Phase 6: Expansion und Weiterentwicklung 7
Laufende Aufgaben 7
Risikoanalyse fiir das Cannabis-Anbau-Projekt 8
Rechtliche und regulatorische Risiken 8
Finanzielle Risiken 8
Marktrisiken 8
Operationelle Risiken 8
Technologische Risiken 9
Umweltrisiken 9
Strategische Risiken 9
Fazit 9
Uberblick 10
Vorteile von ADGM 10
Regulatorische Rahmenbedingungen 10
Fazit 10
Griindung einer GmbH in Deutschland 11
Einrichtung einer Verwaltungsfirma in Dubai 11
Finanzplanung 11
Dividendenausschiittung 11
Finanzielle Analyse mit Einbeziehung von Wertsteigerung und Dividenden 12

Einfihrung

In den letzten Jahren hat sich die globale Perspektive auf Cannabis erheblich gewandelt, was zu einer fortschreitenden
Legalisierung und Akzeptanz in verschiedenen Teilen der Welt geflihrt hat. Deutschland hat kiirzlich einen signifikanten
Schritt in diese Richtung gemacht, indem es den Anbau von Cannabis in lizenzierten Cannabis-Clubs erlaubt. Statistiken
zeigen, dass die Nachfrage nach legalen Cannabisprodukten in Deutschland stetig zunimmt, was auf ein wachsendes
Interesse und eine Akzeptanz fiir den legalen Cannabismarkt hindeutet. Dies bietet eine einzigartige Gelegenheit, den
Zugang zu qualitativ hochwertigem Cannabis zu demokratisieren und gleichzeitig innovative Wirtschaftsmodelle rund um
diesen aufstrebenden Markt zu fordern.

Unser Projekt, das auf der Emission von 2 Milliarden Token basiert, zielt darauf ab, diese Gelegenheit zu nutzen, indem es
eine skalierbare und nachhaltige Infrastruktur fiir den Cannabis-Anbau entwickelt, die speziell fiir die Bedirfnisse von
Cannabis-Clubs in Deutschland konzipiert ist. Durch die Bereitstellung von autarken Anbauflachen, die modernste
Technologien nutzen, wird unser Ansatz nicht nur die Effizienz und Nachhaltigkeit des Cannabis-Anbaus verbessern, sondern
auch eine stabile Investitionsgelegenheit durch unser Token-basiertes Finanzmodell bieten.

Unser Token-basiertes Finanzmodell bietet Investoren die Moglichkeit, von der Wertsteigerung unserer Infrastruktur und
dem wachsenden legalen Cannabismarkt zu profitieren. Wir werden transparente und regelmaRige Updates lber die
Entwicklung unseres Projekts bereitstellen, um das Vertrauen unserer Investoren zu starken und eine langfristige
Partnerschaft aufzubauen.

Die Einflhrung dieses Projekts kommt zu einem optimalen Zeitpunkt, da die Nachfrage nach legalen Cannabisprodukten in
Deutschland stark ansteigt und die regulatorische Landschaft zunehmend unterstltzend wird. Unser Ziel ist es, eine



fiihrende Rolle in dieser neuen Ara des Cannabis-Anbaus einzunehmen, indem wir ein Modell anbieten, das Sicherheit,
Transparenz und finanzielle Riickkehr fiir unsere Token-Inhaber und Stakeholder maximiert.

Mit unserer Verwaltungsfirma in Dubai und operativen Aktivitdten in Deutschland sind wir ideal positioniert, um die Vorteile
eines internationalen und rechtlich sicheren Geschaftsumfelds mit einem dynamischen neuen Markt zu kombinieren. Dieses
Whitepaper beschreibt unser Geschaftsmodell, die technologische Infrastruktur und die wirtschaftlichen Prinzipien, die
zusammenkommen, um eine neue Ara des Cannabis-Anbaus und der Investitionen einzuleiten.

Marktanalyse

Der globale Cannabis-Markt

In den letzten Jahren hat der weltweite Cannabis-Markt ein exponentielles Wachstum erlebt, angetrieben durch
fortschreitende Legalisierungen und ein wachsendes Bewusstsein fiir die medizinischen und rekreativen Vorteile von
Cannabis. Laut dem "Global Cannabis Report" wird erwartet, dass der globale Markt bis 2025 ein Volumen von Uber 42
Milliarden US-Dollar erreichen wird. Diese Expansion verdeutlicht das enorme wirtschaftliche Potenzial, das Cannabis bietet.
Beispiele dafiir sind Lander wie Kanada und verschiedene US-Bundesstaaten, die durch ihre LegalisierungsmaRnahmen
einen erheblichen Einfluss auf die MarktgréRRe hatten.

Der deutsche Cannabis-Markt

Deutschland hat sich schnell zu einem der gré8ten Cannabismarkte Europas entwickelt. Mit der Einfliihrung der Cannabis-
Clubs am 1. April, die den legalen Anbau und Konsum von Cannabis erlauben, 6ffnet sich ein neuer und dynamischer Sektor
innerhalb der deutschen Wirtschaft. Die Entscheidung, Cannabis in kontrollierten Umgebungen anzubauen und zu
konsumieren, spiegelt einen bedeutenden Wandel in der 6ffentlichen und politischen Wahrnehmung von Cannabis in
Deutschland wider.

Nachfrageanalyse

Mit der Legalisierung steigt auch die Nachfrage nach legal produziertem Cannabis, sowohl fiir medizinische als auch fiir
rekreative Zwecke. Vorldufige Studien und Umfragen deuten darauf hin, dass ein groRRer Teil der deutschen Bevdlkerung den
legalen Zugang zu Cannabis unterstiitzt. Dies deutet auf ein starkes Marktpotenzial flir Cannabis-Produkte und die
dazugehdorigen Dienstleistungen hin.

Konkurrenzanalyse

Obwohl der Markt neu ist, gibt es bereits eine Reihe von Akteuren, die in den deutschen Cannabis-Markt eintreten. Diese
reichen von bestehenden Pharmakonzernen, die ihre Reichweite erweitern mochten, bis hin zu Start-ups, die innovative
Lésungen fiir Anbau und Vertrieb anbieten. Ein strategischer Ansatz, der sich auf Nachhaltigkeit und hohe
Qualitatsstandards konzentriert, kann dabei helfen, sich in diesem wettbewerbsintensiven Markt abzuheben.

Chancen und Herausforderungen

Die Hauptchancen im deutschen Cannabis-Markt liegen in der zunehmenden Akzeptanz und der fortschreitenden
Regulierung, die stabile Rahmenbedingungen schaffen. Die Herausforderungen bestehen jedoch in der Bewaltigung der
regulatorischen Anforderungen, der Sicherstellung der Produktqualitat und der Skalierung der Produktionskapazitaten.
Beispiele fiir regulatorische Anforderungen kénnten die strengen Vorschriften fiir den Anbau und Verkauf von Cannabis sein.
Es ist entscheidend, effektive Marketingstrategien zu entwickeln, um sowohl informierte als auch neue Konsumenten zu
erreichen.

Fazit

Der deutsche Cannabis-Markt steht am Anfang einer potenziell ertragreichen Entwicklung. Durch die Implementierung von
innovativen Anbau- und Vertriebsstrategien, gepaart mit einer starken Betonung auf Legalitdt und Qualitat, kénnen
Unternehmen in diesem Bereich nicht nur finanziell erfolgreich sein, sondern auch positiv zur gesellschaftlichen Akzeptanz
von Cannabis beitragen.

Projektbeschreibung



Uberblick

Unser Projekt zielt darauf ab, eine innovative und nachhaltige Plattform fiir den Anbau von Cannabis zu schaffen, die speziell
auf die Bediirfnisse von lizenzierten Cannabis-Clubs in Deutschland zugeschnitten ist. Durch die Verwendung modernster
Technologien und nachhaltiger Anbaumethoden planen wir, Anbaufldchen zu entwickeln, die zu mindestens 80% autark
sind. Diese Anbaufldchen werden durch die Ausgabe von 2 Milliarden Token finanziert, die zu einem Stiickpreis von 1 Euro
angeboten werden.

Zielsetzung

Das Hauptziel unseres Projekts ist es, eine zuverldssige und umweltfreundliche Produktion von Cannabis zu erméglichen, die
den strengen deutschen Gesetzen entspricht. Zusatzlich zu einer quantifizierbaren Produktionskapazitdt von X Tonnen
Cannabis pro Jahr, streben wir danach, einen signifikanten Beitrag zur Deckung der steigenden Nachfrage nach
hochwertigem, legal produziertem Cannabis in Deutschland zu leisten. Durch die Schaffung autarker Anbauflachen wollen
wir die Betriebskosten senken und die Umweltauswirkungen minimieren, wahrend wir gleichzeitig hohe Ertrage und
Produktqualitat sicherstellen.

Technische Infrastruktur

Die Anbauflachen werden mit fortschrittlichen Systemen fiir automatisierte Bewasserung, Beleuchtung und Klimakontrolle
ausgestattet. Solarenergie und andere erneuerbare Energiequellen werden genutzt, um die Energiebediirfnisse der Anlagen
zu decken. Beispielsweise wird die Implementierung von Solarenergie voraussichtlich die Betriebskosten um 25% senken
und den CO2-FuRabdruck um Y Tonnen pro Jahr reduzieren. Darliber hinaus werden moderne Hydroponik- und Aquaponik-
Systeme implementiert, um Wasser zu sparen und die Nahrstoffeffizienz zu maximieren.

Token-Nutzung

Ein Teil der Token ist reserviert, um langfristige Investoren zu belohnen und die Entwicklung des Projekts zu finanzieren. Die
Token-Okonomie wird so gestaltet sein, dass sie die Interessen der Investoren und Nutzer schiitzt und ein starkes und
engagiertes Netzwerk von Token-Inhabern férdert.

SicherheitsmalBnahmen

Um die Sicherheit und Compliance mit den deutschen Gesetzen zu gewahrleisten, wird jede Produktionsstatte mit
Sicherheitssystemen ausgestattet, die den Zugang kontrollieren und die Einhaltung der rechtlichen Vorgaben tiberwachen.
Ein transparentes Tracking-System wird implementiert, um den Weg jedes Cannabis-Produkts vom Samen bis zum Verkauf
nachzuverfolgen und sicherzustellen, dass alle gesetzlichen Anforderungen erfillt sind.

Umweltauswirkungen

Ein wesentlicher Fokus des Projekts liegt auf der Minimierung der Umweltauswirkungen. Durch die Verwendung von
erneuerbaren Energien und wassersparenden Technologien streben wir eine Reduzierung der CO2-FuRabdriicke und
anderer Umweltbelastungen an. Unser Ziel ist es, ein Vorzeigemodell fiir nachhaltigen Cannabis-Anbau zu entwickeln, das
als Beispiel fir zukiinftige Projekte in der Branche dienen kann und einen positiven Beitrag zum Umweltschutz leistet.

Fazit

Durch die Kombination von fortschrittlicher Technologie, strenger Compliance, effizientem Ressourcenmanagement und
einer innovativen Token-Okonomie schaffen wir eine zukunftsfahige Lésung fiir den Anbau und Vertrieb von Cannabis. Unser
Projekt bietet eine attraktive Investitionsmoglichkeit, die sowohl finanziellen Gewinn als auch positive soziale und
okologische Auswirkungen verspricht. Mit einer klaren Fokussierung auf Nachhaltigkeit und technologische Innovation
streben wir danach, eine fiihrende Rolle in der Branche einzunehmen und den Weg fiir eine verantwortungsvolle Cannabis-
Industrie zu ebnen.

Tokenomics



Uberblick

Flr unser Cannabis-Anbau-Projekt werden insgesamt 2 Milliarden Token emittiert. Diese dienen nicht nur als Wahrung
innerhalb unseres Okosystems, sondern bieten auch Investoren die Méglichkeit, sich an der Entwicklung und Expansion des
Projekts zu beteiligen. Der initiale Preis eines jeden Tokens wird auf 1 Euro festgesetzt. Die Token werden auf einer sicheren
und transparenten Blockchain-Plattform gehandelt.

Verteilung der Token

Die Verteilung der Token wurde sorgfaltig strukturiert, um Fairness und Transparenz zu gewahrleisten. 70% der Token
werden durch einen 6ffentlichen Verkauf angeboten, um breite Investitionsmoglichkeiten zu schaffen und Kapital fir die
Initiierung und Erweiterung des Projekts zu generieren. Weitere 13% sind fiir das Entwicklungs- und Betriebsteam
reserviert, um Anreize fir die langfristige Entwicklung und das Management des Projekts zu schaffen. 8% sind fiir
strategische Partner und Berater vorgesehen, die wesentlich zum Erfolg des Projekts beitragen. Ein Reservefonds von 7%
wird gehalten, um auf zukiinftige Anforderungen und unvorhergesehene Herausforderungen reagieren zu kénnen.
SchlieBlich werden 2% der Token fiir Marketingzwecke verwendet, um das Projekt bekannt zu machen und eine breite
Nutzerbasis aufzubauen.

Verwendung der Token

Die Token bieten eine vielfiltige Palette von Verwendungsmaéglichkeiten innerhalb des Projekts:

- Miete von Anbauflachen: Token-Inhaber kdnnen ihre Token verwenden, um Anbauflachen innerhalb des Projekts zu
mieten, was ihnen die direkte Teilnahme an der Produktion von Cannabis ermoglicht.

- Stimmrechte: Token-Inhaber erhalten Stimmrechte in wichtigen Entscheidungsprozessen, die die Entwicklung und
Ausrichtung des Projekts betreffen, was ihre aktive Beteiligung am Projekt sicherstellt.

- Belohnungen und Anreize: Ein Anreizsystem wird eingerichtet, um die langfristige Bindung und das Engagement der Token-
Inhaber zu férdern. Dies kdnnte Rabatte, exklusive Angebote und frithen Zugang zu neuen Produkten umfassen.

Wirtschaftliche Strategien

Um den Wert der Token zu sichern und ein nachhaltiges Wachstum zu férdern, werden verschiedene Mechanismen
implementiert:

- Token-Burn: Ein Teil der Token wird regelmaRig vernichtet, um das Angebot zu verknappen und die Inflation zu
kontrollieren.

- Riickkaufprogramm: Es wird ein Riickkaufprogramm etabliert, um die Stabilitdt der Token-Preise zu unterstitzen und
Vertrauen unter den Investoren zu starken.

- Skalierung der Produktion: Durch die Erweiterung der Anbaufldchen und die Optimierung der Produktionsprozesse streben
wir eine Steigerung der Produktivitdt und Effizienz an, was den Wert und die Nutzung der Token erhéhen sollte.

Fazit

Die sorgfaltig strukturierte Tokenomics unseres Projekts zielt darauf ab, eine stabile und wachstumsorientierte Wirtschaft zu
schaffen, die nicht nur attraktive Investitionsmoglichkeiten bietet, sondern auch die langfristige Entwicklung und Expansion
des Cannabis-Anbaus unterstitzt. Durch die Kombination von Fairness, Transparenz und vielféltigen
Verwendungsmoglichkeiten bieten unsere Token eine solide Grundlage fiir den Erfolg unseres Projekts.

Rendite und Startkapital

Unser Projekt strebt eine attraktive Rendite von 10- 30% fiir unsere Investoren an. Basierend auf umfassenden
Marktanalysen und dem erwarteten Wachstum des legalen Cannabismarktes in Deutschland projizieren wir diese
potenzielle Rendite liber einen bestimmten Zeitraum.

Die Rendite wird durch die Kombination verschiedener Faktoren erreicht, darunter die Skalierbarkeit und Nachhaltigkeit
unserer Cannabis-Anbauinfrastruktur, die steigende Nachfrage nach legalen Cannabisprodukten in Deutschland sowie das
transparente und solide Token-Okosystem, das wir aufbauen. Investoren haben die Méglichkeit, von der Wertsteigerung
unserer Infrastruktur und dem Wachstum des Marktes zu profitieren.

Das Projekt wird starten, sobald ein Kapital von 10 Millionen Euro erreicht ist. Dieser Betrag wurde als ausreichend
identifiziert, um den Start des Projekts zu ermdglichen und eine Rendite von 10-30% fiir die Investoren zu realisieren. Sobald
dieses Kapital eingesammelt wurde, werden wir umgehend mit der Umsetzung unserer Plane beginnen, um unseren
Zeitplan einzuhalten und den maximalen Nutzen fiir alle Beteiligten zu gewdhrleisten.



Rechtlicher Rahmen

Einfihrung

Das Konsumcannabisgesetz (KCanG) reguliert den Anbau und die Verteilung von Cannabis in Deutschland, wobei ein
besonderes Augenmerk auf die Tatigkeiten von Anbauvereinigungen gelegt wird. In unserer Rolle als Vermieter von
Anbauflachen bieten wir die notwendige Infrastruktur, wahrend die Anbauvereinigungen die operative Verantwortung
tragen.

Erlaubnispflicht fiir Anbauvereinigungen (§ 11)

Anbauvereinigungen, die Cannabis fiir den Eigenkonsum ihrer Mitglieder anbauen und verteilen mochten, bendtigen eine
Erlaubnis der zustdndigen Behorden. Diese Erlaubnis wird auf Grundlage verschiedener Kriterien erteilt, einschlieRlich der
Zuverlassigkeit der verantwortlichen Personen und der Sicherheit des Anbauortes.

Verantwortung des Vermieters

Als Vermieter sind wir dafilir verantwortlich, dass die von uns vermieteten Flachen den gesetzlichen Anforderungen fiir den
sicheren Cannabisanbau entsprechen. Dies beinhaltet die Bereitstellung von Raumlichkeiten, die ausreichend gegen
unbefugten Zugriff geschiitzt sind und die Einhaltung aller relevanten Sicherheitsvorschriften gewdhrleisten.

Dokumentations- und Berichtspflichten (§ 26)

Obwohl die Anbauvereinigungen fiir die Dokumentation ihrer spezifischen Anbauaktivitdten verantwortlich sind, missen wir
als Vermieter sicherstellen, dass alle Vereinigungen, die unsere Raumlichkeiten nutzen, tGber die notwendigen Erlaubnisse
verfligen und ihre Aktivitaten ordnungsgemaR dokumentieren. Dies ist wichtig, um die Compliance auf allen Ebenen zu
gewahrleisten und eventuelle behérdliche Uberpriifungen zu erleichtern.

Behérdliche Uberwachung (§ 27 und § 28)
Die zustdndigen Behorden haben das Recht, regelmaRige Kontrollen durchzufiihren, um sicherzustellen, dass alle Aktivitdten

den gesetzlichen Vorgaben entsprechen. Als Vermieter miissen wir die behérdliche Uberwachung unterstiitzen und die
erforderlichen MaRnahmen dulden.

Duldungs- und Mitwirkungspflichten (§ 29)
Es ist unsere Pflicht, alle behordlichen MaBnahmen zu unterstitzen und den Behérden Zugang zu den vermieteten Flachen

zu gewahren, damit diese ihre Aufgaben erflllen kdnnen. Wir missen auch sicherstellen, dass alle Anbauvereinigungen, die
unsere Raumlichkeiten nutzen, ihrerseits den gesetzlichen Anforderungen nachkommen.

Fazit
Unser Unternehmen ist als Vermieter von Anbauflachen fiir Cannabisvereinigungen verantwortlich fir die Bereitstellung
sicherer und gesetzeskonformer Anbauumgebungen. Durch die strikte Einhaltung der gesetzlichen Vorgaben und die enge

Zusammenarbeit mit den Anbauvereinigungen und Behdrden stellen wir sicher, dass unser Geschaftsmodell sowohl effektiv
als auch compliant ist.

Roadmap

Phase 1: Token-Emission und Projektplanung



e Q22024
- Emission der Token und Start des 6ffentlichen Token-Verkaufs, um Kapital flir das Projekt zu generieren.
- Definieren der Projektziele und -anforderungen unter Beriicksichtigung des gesammelten Kapitals.
- Auswabhl der Blockchain-Technologie und Entwicklung des Token-Designs.
- Rechtliche Beratung zur Klarung der Anforderungen und zur Sicherstellung der Compliance.
- Griindung der Verwaltungsfirma in Dubai und Aufbau eines hochqualifizierten Teams.

Phase 2: Partnerschaften und Infrastrukturvorbereitung

* Q12025-0Q2 2025

- Griindung der Firma in Deutschland und Aufbau eines hochqualifizierten Teams

- Identifizierung potenzieller Anbauflachen und Evaluierung der Standortbedingungen

- Beginn der Implementierung modernster Technologien fiir autarke Anbauflachen.

- Festlegung der internen Strukturen und Abschluss strategischer Partnerschaften mit Technologieanbietern,
Marketingagenturen und anderen relevanten Partnern.

Phase 3: Partnerschaften und Entwicklung

* Q3 2025-Q1 2026
- Fortsetzung der Implementierung technologischer Losungen und Entwicklung des Token-Verkaufssystems.
- Kauf des ersten Grundstiicks fiir den Cannabisanbau und Planung der Umbauarbeiten

Phase 4: Token-Launch und Marketing

e Q22026
- Fortsetzung des offentlichen Token-Verkaufs und Umsetzung einer gezielten Marketing- und PR-Kampagne, um das Projekt
zu fordern.

- Organisation von Informationsveranstaltungen und Webinaren fiir potenzielle Investoren und Anbauvereinigungen.

Phase 5: Betrieb, Skalierung und Evaluierung
* Q32026 —-Q4 2027

- Beginn der Vermietung der Anbauflichen an lizenzierte Anbauvereinigungen und kontinuierliche Uberwachung des
Betriebs.
- Skalierung der Produktion und Auswertung der Projektergebnisse zur ldentifizierung von Verbesserungsmaglichkeiten.

Phase 6: Expansion und Weiterentwicklung

* Q1 2028 und dartiber hinaus

- Entscheidung tber eine mogliche Erweiterung der Anbauflachen oder Ausdehnung auf andere Regionen basierend auf
den Projektergebnissen und Markttrends.

- Weiterentwicklung des Token-Okosystems und Einfithrung zusitzlicher Anreize fiir Token-Inhaber und
Anbauvereinigungen.

Laufende Aufgaben

e Wahrend des gesamten Projekts
- Kontinuierliche rechtliche Uberwachung und Anpassung an gesetzliche Anderungen.
- RegelmaRige Kommunikation mit Stakeholdern und regelmaRiges Reporting.
- Laufende technische Wartung und Sicherheitstiberpriifungen der Blockchain-Infrastruktur.

Projekt-Team
1. Geschéftsfiihrer: Dr. Lena Schmidt

- Uberwachung der operativen Durchfilhrung des Projekts, um sicherzustellen, dass die Ziele effektiv umgesetzt werden.

2. Finanzdirektor: Markus Weber
- Verantwortlich fiir die Finanzberichterstattung und die Analyse von Finanzdaten, um fundierte Entscheidungen zu
unterstitzen.

3. Technischer Leiter: Dr. Emily Fischer



- Leitung der Forschung und Entwicklung neuer Technologien im Bereich des Cannabis-Anbaus, um die Effizienz weiter zu
steigern.

4. Marketing- und Vertriebsleiter: Ali Khan
- Identifizierung neuer Geschaftsmaoglichkeiten und Partnerschaften, um das Wachstum des Projekts voranzutreiben.

5. Compliance- und Rechtsberater: Julia Richter
- Schulung des Teams in rechtlichen Fragen und Uberwachung von Compliance-Schulungen, um die Einhaltung der
Vorschriften sicherzustellen.

6. Leiter der Agronomie: Dr. Thomas Meyer
- Entwicklung von Richtlinien und Verfahren zur Qualitatssicherung der Cannabis-Produktion, um die Produktqualitat zu
gewahrleisten.

7. Leiter des Investor Relations: Sarah Lang
- Organisation von Investorenveranstaltungen und Pflege von Online-Plattformen zur Kommunikation mit Investoren, um
das Engagement der Investorengemeinschaft zu férdern.

8. IT-Sicherheitsmanager: David Hoffmann
- Implementierung von Datenschutzrichtlinien und Schulung der Mitarbeiter in Datenschutzbestimmungen, um die
Sicherheit der IT-Infrastruktur zu gewahrleisten.

9. HR-Manager: Stefanie Braun
- Entwicklung von Mitarbeitermotivationsprogrammen und Forderung einer positiven Unternehmenskultur, um das
Teamengagement zu steigern und die Mitarbeiterbindung zu starken.

Risikoanalyse fiir das Cannabis-Anbau-Projekt

Rechtliche und regulatorische Risiken

- Anderungen der Gesetzgebung: Rechtliche Rahmenbedingungen kénnen sich dndern, was das Geschiftsmodell
beeintrichtigen kénnte. Eine plétzliche Verscharfung der Cannabis-Gesetze oder Anderungen in den regulatorischen
Anforderungen konnen die Betriebskosten erhohen oder den Betrieb einschranken.

- Nichteinhaltung der Compliance: Fehler in der Einhaltung bestehender Gesetze und Vorschriften kdnnen zu Geldstrafen,
Betriebsunterbrechungen oder im schlimmsten Fall zum Entzug der Betriebserlaubnis fiihren.

Finanzielle Risiken

- Kapitalbeschaffung: Das Risiko, nicht geniligend Kapital durch den Token-Verkauf zu beschaffen, kénnte die Skalierung des
Projekts behindern.

- Schwankungen im Token-Wert: Volatilitat in der Bewertung der Tokens kann Investoren abschrecken und die finanzielle
Stabilitdt des Projekts gefahrden.

- Wahrungsrisiko: Da der Token-Verkauf in Euro erfolgt, aber mégliche Einnahmen in anderen Wahrungen generiert werden
kénnten, besteht ein Risiko durch Wechselkursschwankungen. Eine Diversifizierung der Wahrungsstrategie und der Einsatz
von Absicherungsinstrumenten kénnen helfen, dieses Risiko zu mindern.

Marktrisiken

- Konkurrenz: Zunehmende Konkurrenz durch andere Cannabis-Anbauvereinigungen kénnte Marktanteile und Profitabilitat
beeintrachtigen.

- Nachfrageschwankungen: Verdanderungen in der Nachfrage nach Cannabisprodukten, beeinflusst durch gesellschaftliche
Einstellungen oder Marktiibersattigung, konnten die erwarteten Einnahmen reduzieren.

- Gesundheitsrisiken: Negative Berichte Uber gesundheitliche Risiken im Zusammenhang mit dem Konsum von Cannabis
kénnten die Nachfrage beeintrachtigen und das Marktpotenzial des Projekts reduzieren. Eine proaktive
Kommunikationsstrategie, die auf Aufklarung und Transparenz setzt, kann dazu beitragen, mogliche Bedenken der
Verbraucher zu adressieren und das Vertrauen zu starken.

Operationelle Risiken

- Produktionsprobleme: Technische Ausfélle, Probleme mit der Anbauinfrastruktur oder unerwartete Probleme in der
Cannabis-Qualitat konnten zu Produktionsausfillen oder minderwertigen Produkten fiihren.

- Sicherheitsverletzungen: Sicherheitsliicken in der physischen Infrastruktur oder in der IT-Systemen (einschlieRlich der
Blockchain) kénnten zu Diebstahl oder Datenverlust fihren.



- Fachkraftemangel: Schwierigkeiten bei der Rekrutierung und Bindung qualifizierter Mitarbeiter kdnnen zu Engpassen in der
Projektumsetzung fiihren. Um diesem Risiko entgegenzuwirken, kdnnten langfristige Talententwicklungsprogramme und
attraktive Arbeitsbedingungen angeboten werden, um hochqualifizierte Fachkrafte anzuziehen und zu halten.

Technologische Risiken

- Abhangigkeit von Technologie: Eine starke Abhangigkeit von fortgeschrittenen Technologien birgt Risiken bei technischem
Versagen oder bei der Skalierung der Technologie, um mit der Expansion des Projekts Schritt zu halten.

- Cyberangriffe: Risiken durch Cyberangriffe auf die Blockchain-Infrastruktur oder andere kritische IT-Systeme kénnten
finanzielle und operationelle Schaden verursachen.

- Veraltete Technologie: Eine schnelle Weiterentwicklung von Technologien kénnte dazu fiihren, dass die verwendete
Infrastruktur veraltet oder nicht mehr effektiv ist. Durch kontinuierliche Investitionen in Forschung und Entwicklung sowie
die Zusammenarbeit mit fihrenden Technologieanbietern kann das Risiko vermindert werden.

Umweltrisiken

- Umweltschdden: Schaden an der Umwelt durch unsachgemaRen Anbau oder Unfille kdnnten zu rechtlichen
Konsequenzen fiihren und das offentliche Image schadigen.

- Nachhaltigkeitsanforderungen: Nichterfiillung von Nachhaltigkeitszielen kann zu einem Vertrauensverlust bei Investoren
und der Offentlichkeit fithren, besonders wenn Umweltfreundlichkeit ein zentraler Bestandteil des Projektversprechens ist.

Strategische Risiken

- Abhangigkeit von Schliisselpartnern: Eine zu starke Abhangigkeit von bestimmten Lieferanten oder Partnern kann das
Projekt verwundbar machen, falls diese Partner ausfallen oder die Geschaftsbeziehungen beenden.

- Reputationsrisiken: Negative Publicity, sei es durch reale Probleme oder durch Missverstandnisse, kann das
Kundenvertrauen und damit die Marktstellung beeintrachtigen.

Fazit

Die Identifikation und das proaktive Management dieser Risiken sind essentiell, um die Stabilitdt und den langfristigen Erfolg
des Projekts zu sichern. RegelmaRige Risikobewertungen und die Entwicklung von Risikominderungsstrategien sind
erforderlich, um auf Veranderungen schnell reagieren zu kénnen.

Kontaktinformationen:

- Hauptsitz des Projekts:
cannapioneers.com

- Verwaltungsfirma in Dubai:
Cannabis International Holdings

- Kontakt fir Investoren und Medienanfragen:
Sarah Lang
Leiterin Investor Relations
Email: sarah.lang@cannapioneers.com
Telefon: +49 30 1234567

- Technischer Support und Infrastruktur:
Dr. Emily Fischer
Technischer Leiter
Email: emily.fischer@cannapioneers.com
Telefon: +49 30 7654321

- Rechtliche Anfragen:
Julia Richter
Compliance- und Rechtsberater
Email: julia.richter@cannapioneers.com
Telefon: +49 30 9876543

- Marketing und Offentlichkeitsarbeit:
Ali Khan
Marketing- und Vertriebsleiter
Email: ali.khan@cannapioneers.com
Telefon: +49 30 24681012



- Website:
[cannapioneers.com](https://www.cannapioneers.com)

- Social Media:
- Twitter: [@CannabisGrowthDE](https://twitter.com/CannabisGrowthDE)
- LinkedIn: [Cannabis Growth Initiative](https://www.linkedin.com/company/cannabis-growth-initiative)

Abu Dhabi Global Market (ADGM): Strategischer Standort fir Finanzverwaltung und Token-Emission

Uberblick

Der Abu Dhabi Global Market (ADGM) bietet als international anerkanntes Finanzzentrum eine erstklassige Plattform fiir
Unternehmen, die im Bereich der fortschrittlichen Finanztechnologien und digitalen Assets, einschlielich Krypto-Tokens,
tatig sein mochten. ADGM ist fiir seine robuste, transparente und progressive regulatorische Umgebung bekannt, die
speziell darauf ausgelegt ist, Innovation zu férdern und gleichzeitig strenge internationale Compliance-Standards zu erfillen.

Vorteile von ADGM

1. Regulatorische Klarheit: ADGM bietet durch die Financial Services Regulatory Authority (FSRA) klare und umfassende
Vorschriften fiir digitale Assets und Kryptowahrungen, die sowohl Sicherheit als auch Flexibilitat fir Unternehmen und
Investoren bieten.

2. Internationale Anerkennung: Als globaler Finanzhub zieht ADGM Investoren und Finanzdienstleister aus der ganzen Welt
an. Dies ermdoglicht Unternehmen, Zugang zu einem breiten Investorennetzwerk und internationalen Kapitalmarkten zu
erhalten.

3. Steuerliche Vorteile: ADGM bietet ein attraktives steuerliches Umfeld, einschlieRlich 0% Einkommenssteuer und
Ausnahme von der Mehrwertsteuer, was es zu einer kosteneffizienten Jurisdiktion fiir Geschéfts- und Finanzoperationen
macht.

4. Strategische Lage: Gelegen in der Hauptstadt der Vereinigten Arabischen Emirate, bietet ADGM geografische Nahe zu den
Markten des Mittleren Ostens, Afrikas und Asiens, was strategische Vorteile fiir die Expansion und globale Vernetzung
bietet.

5. Schutz geistigen Eigentums und Datenschutz: ADGM folgt internationalen Best Practices fiir den Schutz geistigen
Eigentums und die Datenschutzgesetzgebung, was zusatzliches Vertrauen und Sicherheit fir Unternehmen und ihre Kunden
schafft.

Regulatorische Rahmenbedingungen

ADGM hat speziell fir digitale Assets und deren Handel eine umfassende regulatorische Infrastruktur etabliert. Dazu
gehoren:

Krypto-Asset-Richtlinien: Die FSRA hat Richtlinien herausgegeben, die den Umgang und Handel mit Krypto-Assets detailliert
regeln. Diese Richtlinien behandeln Themen wie die Emission von Tokens, den Betrieb von Krypto-Bérsen und die
Verwahrung von digitalen Assets.

Lizenzierungsanforderungen: Unternehmen, die in ADGM operieren und Finanzdienstleistungen anbieten wollen, missen
spezifische Lizenzen erwerben. Dies stellt sicher, dass alle Marktteilnehmer den héchsten Standards entsprechen und Gber
die notwendigen SicherheitsmaBnahmen und Compliance-Protokolle verfiigen.

Anti-Geldwdasche (AML) und Know-Your-Customer (KYC): ADGM wendet strenge AML- und KYC-Richtlinien an, um die
Integritdt der Finanzmarkte zu schiitzen und das Risiko illegaler Aktivitdten zu minimieren.

Fazit

Die Einrichtung unserer Verwaltungsfirma im Abu Dhabi Global Market ist ein strategischer Schritt, der es uns erméglicht,
von einer fortschrittlichen, sicheren und regulatorisch klaren Umgebung zu profitieren. Die Vorteile von ADGM unterstiitzen
unsere Ambitionen, ein filhrendes Unternehmen im globalen Cannabis-Markt zu werden, indem sie nicht nur einen
zuverlassigen rechtlichen Rahmen bieten, sondern auch den Zugang zu internationalen Markten erleichtern. Dies wird
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entscheidend sein, um das Vertrauen unserer Investoren zu starken und unser Geschéft auf einer soliden, international
anerkannten Plattform zu skalieren.

Umsetzung und Unternehmensstruktur
Um die Vision der Unternehmensfiihrung zu verwirklichen, wird eine zweigliedrige Unternehmensstruktur implementiert:

Grindung einer GmbH in Deutschland:

Die GmbH in Deutschland wird als operative Einheit dienen, die sich auf den Aufbau von Infrastruktur und die Vermietung
von Gebduden und Grundstiicken an Cannabis-Sozialclubs konzentriert. Diese Einheit wird sich nicht mit dem Anbau oder
Vertrieb von Cannabis befassen, sondern ausschlieflich als Vermieter und Verwalter fungieren. Die GmbH wird die
erforderlichen Genehmigungen und Lizenzen fiir den Betrieb von Immobilien in diesem Sektor beantragen und betreiben.
Sie wird eng mit der Verwaltungsfirma in Dubai zusammenarbeiten, um sicherzustellen, dass alle Aktivitdten im Einklang mit
den geltenden rechtlichen Rahmenbedingungen und Geschaftszielen durchgefiihrt werden.

Einrichtung einer Verwaltungsfirma in Dubai:

Die Verwaltungsfirma in Dubai wird sich auf die Verwaltung der Token-Emission und das Finanzmanagement konzentrieren.
Dies umfasst die Verwaltung von Krypto-Assets, die Einhaltung regulatorischer Anforderungen im Zusammenhang mit der
Emission von Tokens sowie die Steuer- und Finanzplanung. Die Entscheidung, die Verwaltung der Token nach Dubai zu
verlagern, bietet strategische Vorteile, darunter eine glinstige steuerliche Umgebung und Zugang zu internationalen
Kapitalmarkten. Die Verwaltungsfirma wird eng mit der GmbH in Deutschland zusammenarbeiten, um sicherzustellen, dass
die Token-Emission und alle finanziellen Transaktionen den regulatorischen Anforderungen entsprechen und die finanziellen
Ziele des Unternehmens unterstitzen.

Diese klare Aufteilung ermdglicht es dem Unternehmen, seine Ziele im Cannabis-Markt zu erreichen und gleichzeitig die
Vorteile der globalen Finanzmarkte zu nutzen. Dartiber hinaus ist das Unternehmen bereit, weitere Lander zu erschliefen
und seine Geschaftstatigkeit international auszuweiten, um neue Markte zu erreichen und das Wachstumspotenzial voll
auszuschopfen.

Finanzplanung

Dividendenausschittung

Automatisierte Dividendenausschiittung: Unsere Dividendenpolitik ist darauf ausgerichtet, durch den Einsatz
fortschrittlicher Blockchain-Technologie eine effiziente, transparente und fehlerfreie Verteilung zu gewahrleisten. Die
Dividenden werden ausschlieRlich an die Inhaber unserer Token ausgeschiittet, die bereits im Umlauf sind. Diese
Ausschiittungen erfolgen automatisiert durch einen Smart Contract, der zentral unser Token-Okosystem steuert.

Quartalsweise Ausschiittungen: Die Dividenden werden quartalsweise am letzten Tag eines jeden Quartals ausgezahlt.
Dieser regelmaRige Zyklus ermoglicht eine vorhersehbare und stabile Einnahmequelle fiir unsere Token-Inhaber und
unterstiitzt eine effektive Finanzplanung.

Ausschluss des Contract Owners: Um Fairness zu gewdhrleisten und mogliche Interessenkonflikte zu vermeiden, ist der
Besitzer des Smart Contracts von den Dividendenausschiittungen ausgeschlossen. Diese MalRnahme stérkt das Vertrauen in
unsere Unternehmensfiihrung und sorgt fiir eine gerechte Verteilung der Ertrage.

Berechnung der Dividenden: Die Hohe der Dividende wird auf der Basis des Nettoertrags des Projekts berechnet und
proportional zur Anzahl der von jedem Token-Inhaber gehaltenen Token ausgezahlt. Dies stellt sicher, dass die Dividenden
gerecht nach dem Beitrag jedes Einzelnen zum Erfolg des Projekts verteilt werden.

Transparenz und Nachverfolgbarkeit: Alle Transaktionen und Dividendenausschiittungen werden auf der Blockchain
aufgezeichnet, was eine unveranderliche Historie schafft. Diese Transparenz fordert das Vertrauen und die Sicherheit unter
den Investoren und ermoglicht eine einfache Nachpriifbarkeit aller finanziellen Aktivitaten.

Engagement fiir finanzielle Verlasslichkeit: Unsere Praxis, Dividenden automatisiert durch Smart Contracts auszuschiitten,
zeigt unser Engagement fiir finanzielle Transparenz und Verlasslichkeit. Wir nutzen fortschrittliche Technologie, um eine
direkte und gerechte Verteilung der Ertrage zu garantieren, was unseren Ansatz von traditionellen Modellen abhebt und die
Vorteile der Digitalisierung maximiert.

Durch diese verbesserte Darstellung der Dividendenausschittung wird deutlich, wie dein Unternehmen Technologie nutzt,
um Effizienz und Fairness zu steigern, wahrend es gleichzeitig das Engagement fiir seine Investoren unterstreicht.
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Finanzielle Analyse mit Einbeziehung von Wertsteigerung und Dividenden

1. Kapitalbedarf und Finanzierungsquellen:

- Gesamtinvestition: 518,4 Millionen Euro.

- Finanzierung hauptsachlich durch den Verkauf von 2 Milliarden Tokens, die insgesamt 500 Millionen Euro einbringen
sollen.

2. Cashflow-Prognose:
- Jahrliche Mieteinnahmen: 51,018 Millionen Euro, basierend auf einer Belegungsrate von 80%.
- Jahrliche Betriebskosten: 570.000 Euro.
- Jahrlicher Netto-Cashflow (Dividenden): 50,448 Millionen Euro.

3. Wertsteigerung der Immobilien:
- Angenommene jahrliche Steigerungsrate: 5% bis 7%.
- Geschatzter Immobilienwert nach 10 Jahren: 840 Millionen Euro bei 5% und 967 Millionen Euro bei 7% Wachstum.

4. Gesamtrendite Uber 10 Jahre:

- Bei 5% jahrlichem Wachstum: 840 Millionen Euro (Wertsteigerung) + 504,484 Millionen Euro (Dividenden) = 1,344
Milliarden Euro.

- Bei 7% jahrlichem Wachstum: 967 Millionen Euro (Wertsteigerung) + 504,484 Millionen Euro (Dividenden) = 1,471
Milliarden Euro.

5. Sensitivitatsanalyse:

- Bewertet die finanziellen Auswirkungen verschiedener Szenarien der Immobilienpreissteigerung auf die Gesamtrendite

des Projekts.

6. Fazit und Investitionsempfehlung:

- Die Kombination aus Wertsteigerung und Dividenden verdeutlicht das hohe finanzielle Potenzial des Projekts und macht

es attraktiv fir langfristig orientierte Investoren.
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